
 

Инвестиционная стратегия «Новые глобальные 
лидеры»  

 
Развитие технологий, увеличение благосостояния потребителей в 

развивающихся рынках существенно изменили глобальный бизнес 
ландшафт. Быстрее всего растут компании, представляющие « новую 
экономику» – экономику высоких технологий, мобильных решений и 
максимальной доступности услуг через Интернет. Эта « новая экономика» 
медленно, но верно вытесняет традиционные компании. Все больше 
потребителей предпочитают покупки через Интернет традиционным 
магазинам, а если и случается покупать товары в обычных магазинах, 
то все больше людей предпочитают расплачиваться картой, нежели 
наличными. Планшеты и смартфоны вытесняют стационарные компьютеры, 
отель для проведения отпуска все больше людей бронируют через 
специальные сайты, предпочитая их традиционным турфирмам, онлайн-
издания уже практически полностью вытеснили традиционные бумажные 
газеты. Процесс расширения сферы влияния « новой экономики» 
остановить невозможно. Зато можно на нем заработать. 

Компании « новой экономики» оперируют на глобальном рынке, а не 
на национальных. Поэтому компании « новой экономики» торгуются в 
основном на американских биржах, так как там наиболее высокая 
концентрация финансовых ресурсов и там же расположен основной рынок 
сбыта. 

Высокотехнологичные компании уже показывали значительный рост в 
конце 1990- х, но потом последовала существенная коррекция, и многие 
инвесторы ушли из этой отрасли. И напрасно. Отрасль в целом понесла 
серьезные потери, но отдельные компании через 5–10 лет увеличили 
свою стоимость в десятки раз. Действительно, многие 
высокотехнологичные проекты способны как быстро набирать стоимость, 
так и быстро ее терять. Но если применить к этой отрасли 
определенные критерии отбора, то можно выделить компании, которые 
имеют достаточно стабильные источники дохода, а потому и их 
перспективы в будущем достаточно устойчивы. 

У простого обывателя может сложиться мнение, что заработок 
некоторых компаний « новой экономики» непостоянен и подвержен сильным 
колебаниям. Как же они могут зарабатывать, ведь это всего лишь сайт, 
который не берет никакой платы за свои услуги? Однако это не так. 
Большинство таких компаний зарабатывают за счет продажи рекламы, как 
прямой в виде баннеров, так и контекстной. Аудитория Интернета 
постоянно растет за счет развивающихся стран, то есть растет число 
людей, видящих эту рекламу, а значит, растет данный рынок рекламы. 
Чем больше пользователей видят рекламу, тем больше компаний хочет ее 
разместить и тем больше они готовы заплатить за эту рекламу. 
Рекламный рынок из печатных и телевизионных СМИ вместе с аудиторией 
перетекает в Интернет, потому и доходы компаний « новой экономики» 
продолжают стабильно расти. 



 

На данный момент ситуация в мировой экономике остается 
непростой, и перспективы компаний традиционных отраслей сейчас 
выглядят туманными. Но доля « новой экономики» в глобальном ВВП 
продолжает расти, и наиболее вероятно, что даже при сохранении 
слабых темпов роста мировой экономики в целом в дальнейшем компании 
«новой экономики» будут расти опережающими темпами. К тому же на 
руку им играет и продолжающийся процесс концентрации капитала на 
развитых рынках, где компании традиционных отраслей уже стоят 
достаточно дорого, поэтому инвесторы все большую долю в своих 
портфелях отводят компаниям « новой экономики». 

 
 

Методика формирования портфеля 
 
Для составления портфеля в нашей стратегии используется 

многоэтапная процедура отбора ценных бумаг. В некотором смысле наш 
метод напоминает принцип знаменитого инвестора Уоррена Баффета: 
«Инвестируй в то, что понимаешь сам». Но в нашей методике это далеко 
не вся стратегия, а лишь один из составных элементов общей 
стратегии. В данном случае мы отбирали компании, услугами которых 
пользуется широкий круг потребителей, которые значительно удобней 
своих традиционных аналогов и потому имеют значительный потенциал 
роста за счет дальнейшего вытеснения компаний традиционной экономики 
из этой сферы. Мы выделили 8 таких отраслей: 

- онлайн- ритейл 
- поисковые сервисы 
- платежные системы 
- социальные сети 
- производство гаджетов, компьютеров и ПО 
- процессоры 
- телекомы 
- биофармацевтика  
 
1. Онлайн-ритейл. Большинству потребителей доводилось хотя бы 

раз приобретать что- то через Интернет. Преодолев первоначальное 
недоверие, люди оценивают быстроту и удобство таких покупок по 
сравнению с походами в обычные магазины и в дальнейшем предпочитают 
делать покупки через Интернет. Поэтому доля онлайн- ритейлеров 
продолжает стабильно расти, и с течением времени они займут 
доминирующее положение в отрасли. 

2. Поисковые сервисы. Жизнь современного человека трудно 

представить без поисковиков. С любым вопросом, от значения слова до 
местоположения дома на карте, современный человек привык обращаться 
к поисковикам. Компании продолжают развивать свои сайты, добавляя на 
них все новые и новые сервисы, помимо собственно поиска они уже 
превратились в полноценные новостные и развлекательные порталы. У 



 

большинства пользователей Интернета стартовой страничкой выступает 
какой- либо поисковик, то есть современные поисковики служат 
«воротами» во Всемирную паутину. Развитие современных поисковиков 
продолжается вместе с увеличением количества подключенных к 
Интернету домохозяйств, потенциал роста которого, прежде всего за 
счет развивающихся стран, все еще очень большой. 

3. Платежные системы. Большинство потребителей уже оценили 

удобство оплаты покупок при помощи карты по сравнению с оплатой 
наличными. Это удобнее, на остаток на карте многие банки начисляют 
проценты, пусть и небольшие, существуют также программы возврата 
части суммы покупки на счет ( кэшбэк). Потенциал данной отрасли также 
достаточно велик, поскольку в развивающихся странах степень 
проникновения банковских услуг все еще остается достаточно низкой. 

4. Социальные сети. Практически каждый пользователь Интернета в 

наши дни имеет профиль в какой- либо социальной сети. Это позволяет 
общаться с друзьями детства, живущими в другом городе, с 
родственниками из другой страны, не терять связь со знакомыми во 
время длительных командировок. Объединение людей в сообщества 
позволяет отслеживать новости по интересующей тематике и общаться с 
людьми с похожими интересами. Современные социальные сети 
предоставляют ряд дополнительных сервисов, таких как новости и игры, 
музыка и кино, что позволяет пользователям с интересом проводить там 
время. Нет сомнений в том, что вместе с дальнейшим ростом числа 
пользователей Интернета аудитория социальных сетей также будет 
расти. 

5. Производство гаджетов, компьютеров и ПО. Современный 

потребитель уже вряд ли обойдется без этой троицы. Он по достоинству 
оценил преимущества мобильных устройств – можно читать свежие 
новости или смотреть кино в дороге, в кафе, на даче. Планшеты и 
смартфоны многим заменили ноутбуки и компьютеры, а для других стали 
дополняющими их устройствами. В развивающихся странах первым 
компьютером становится планшет, потому что он дешевле ноутбука или 
стационарного компьютера. Поэтому рынок гаджетов, компьютеров и ПО с 
высокой долей вероятности продолжит расти, в том числе за счет 
развивающихся стран. 

6. Процессоры. Данная отрасль тесно связана с предыдущей, 

процессор – это сердце гаджета и компьютера, которое во многом 
определяет быстроту и качество его работы. Поэтому спрос на 
процессоры растет вместе с ростом спроса на сами гаджеты и 
компьютеры. 

7. Телекомы. Телекоммуникационная отрасль служит основой для 

всех видов связи, и в первую очередь мобильной и интернета, которые 
жизненно необходимы для существования и развития любой современной 
отрасли. Поэтому продукция этих компаний будет пользоваться и в 
дальнейшем повышенным спросом, так как растут потребности 



 

прогрессивных отраслей экономики как в инфраструктуре, так и в 
развитии технологий телекоммуникаций. 

8. Биофармацевтика. Это отрасль промышленности и научных 

исследований основанные на технологиях получения сложных препаратов 
для последующего использования в терапевтических и профилактических 
целях. Человечество стремительно стареет и для сохранения качества 
жизни нуждается в индивидуальных лекарствах, на основе макромолекул, 
идентичных существующим в живых организмах. Это означит, что 
продукции компаний обеспечен стабильный рост, так как население 
планеты растет. Сначала большие компании « снимают сливки» с новых 
препаратов, а затем, после истечения срока защиты оригинала, 
появляются копии, так называемые « дженерики».  

В каждом из направлений мы выбираем несколько компаний- лидеров и 
далее отслеживаем их котировки. Те компании из числа лидеров, 
которые показывают более сильную динамику, чем остальные, мы 
включаем в портфель. От каждой отрасли в совокупном портфеле может 
быть одна компания. Такая ставка на лидеров вместе с фундаментальной 
оценкой перспектив отрасли, отслеживанием рыночной динамики и 
жестким контролем рисков позволяет добиться высокой средней 
доходности. 

К тому же торговля иностранными акциями позволяет избежать риска 
девальвации рубля, поскольку цена акций и остатки на счете 
номинированы в долларах США. Доход клиенту приносит как рост 
стоимости самого портфеля, так и рост курса доллара по отношению к 
рублю. 

 

Показатели стратегии 

 
Рисунок 1. Динамика стратегии « Новые глобальные лидеры». 

 



 

 

 Новые глобальные лидеры 
Период управления 7.5 лет 

Цена портфеля на начало периода 100000 долл. 

Цена портфеля на конец периода 377000 долл. 

Доход за весь период 277 % 

Среднегодовая доходность ( сложный процент) 19,3 % 

Годовая волатильность за период 17,75 % 

Эффективность управления ( коэффициент Шарпа) 0.67 

Максимальные снижение  
-15.54% ( с апреля по август 2010 

года) 

Максимальный годовой рост +36,98% (2009 год) 

Таблица 1. Статистические показатели стратегии 
 

 

 

Контактная информация 
 

 

Консультации и поддержка 
В Москве 8-495-796-90-26 
По России 8-800-200-44-00 (бесплатно) 
 
 
 
 

Настоящий материал и содержащиеся в нем сведения носят исключительно информативный характер и не могут 
рассматриваться ни как приглашение или побуждение сделать оферту, ни как просьба купить или продать ценные 
бумаги/ другие финансовые инструменты, либо осуществить какую- либо иную инвестиционную деятельность. Представленная 
информация подготовлена на основе источников, которые, по мнению авторов данного аналитического обзора, являются 
надежными, но при этом отражает исключительно мнение авторов относительно анализируемых объектов.  

Компания WhoTrades Ltd ( ХуТрэйдс Лтд), лицензия №: 073/06 от 18.09.2006 выдана Кипрской Комиссией по Ценным 
Бумагам и Бирже, место нахождения: 104 Аматунтос Авеню, Сизонс Плаза, офис 2, 4532 Лимассол (104 Amathountos Avenue, 
Seasons Plaza, office 2, 4532 Limassol, Cyprus), тел.: +357 25 736 320. Информация о компании WhoTrades Ltd ( ХуТрейдс 
Лтд), ее услугах и тарифах размещена в сети Интернет на сайте компании: www.finam.com.cy   

Торговля финансовыми инструментами может повлечь за собой существенный риск потерь. Стоимость инвестиций может, 
как увеличиваться, так и уменьшаться, и инвесторы могут потерять свой капитал. В случае леверидж- продуктов потери 
могут значительно превышать изначально инвестированный капитал. Перед началом торговли инвестор должен быть уверен, 
что понимает риски, связанные с торговлей финансовыми инструментами, и в случае необходимости попытаться получить 
независимую консультацию.  

Подробный перечень и описание основных рисков, связанных с инвестированием в финансовые инструменты находится в 
Приложении 5.1 к Регламенту оказания брокерских и агентских услуг на рынке ценных бумаг 
http://www.finam.com.cy/files/RfpobiaasotSm.pdf  


